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Stanley-lasapparatuur, GT-koffers en recentelijk Wera kozen voor de distributie in ons land een betrekkelijk
jonge partner: Phitec Systems. Het ánders doen, vanuit een technische optiek met voordeel voor de
groothandel. “Wij vinden service en garantie heel belangrijk en hechten veel waarde aan een afgetimmerd
concept. Daarin zit ons onderscheidend vermogen.”

Marc Nelissen
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