
Daar moet je héél veel blikjes verf voor verkopen
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Een driedeurs maatwerkkast verkopen, kan iedereen. Maar echte specialisten halen meer uit die klant. “Je
moet denken: als die klant bij mij komt voor zo’n kast, dan gaat hij hier ook weg met zo’n kast. En een mooie
ook”, lacht Fikszo’s commercieel-directeur Bep de Bruijn. Hij ziet kansen voor het servicekanaal en helpt graag
mee om maatwerkkasten een blijvend succes te maken.

Marc Nelissen
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