
Wij leggen die klanten in de watten!�
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Terwijl de rest van de markt zich druk maakt over de laatste eurocenten, blijft Provak bewust klanten trekken
die geld over hebben voor een goed stuk gereedschap. Met direct-mails voor test- en demodagen waar de
cirkelzagen door het hout heengieren en consumenten accuboormachines van € 200,- aanschaffen,
professionele steigers kopen of freesaccessoires die meer kosten dan de frees zelf.

Marc Nelissen
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