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Vakhandel en dhz gaan bij Olympia Sanitair probleemloos door één deur. Een segmentatie van het assortiment
naar verkoopkanaal is niet noodzakelijk. “Waarschijnlijk hebben we veel vertrouwen in het
beoordelingsvermogen van de detaillist. Die kan zelf bepalen of hij een kraan van ƒ 800,- kan verkopen of niet”,
zegt directeur Ben Hollaar.

Marc Nelissen
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